加工食品出展用
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販路を拡大し、商品を売っていくためには、営業力のUPの両方が欠かせません。しかし、そのために必要な具体的な方法や、実際に商品を販売するバイヤーの方々の声を、ご存知でしょうか？
「第４回　かながわ食と農のマッチング商談会」では、営業力UPセミナー、実際の商談会、営業フォローUPセミナーを通じて、皆様の営業力UPをお手伝いいたします！プロの目から見た御社の商品の魅力や効果的なPR方法、営業方法を学びませんか？
本気で商品開発・販路拡大を考えている食品加工業者の方は、ぜひ、ご参加ください。
参加条件：販路拡大を考えている神奈川県内の食品加工業者であること
　　　　　営業力UPセミナー、商談会、営業力UPセミナーに参加できること
　　　　　　　　マッチング商談会に２名以上の人員が参加できること
　　　　　　　　商談会後の成約調査等にご協力いただけること
　　　お申込方法：裏面の参加申込書にご記入および、商品カルテに
　　　　　　　　　ご記入の上、FAX（０４５－６３３－５１３９）までご連絡ください。
　　　　　　　　　写真等は　onoma@chuokai-kanagawa.or.jp　までデジタルデータでお送りただいても結構です。
募集定員：１０事業者　　参加申込み締め切り：平成２３年９月２０日（火）
参加費：無料でご参加いただけます。
お問い合わせ先：神奈川県中小企業団体中央会　連携開発部　小野間（おのま）　TEL.045-633-5132
　　※　下記内容については、事前予告につき、検討中の事項も含めておりますので、変更する可能性があることをご了承ください。


　　※　　１２月中旬に、商談会後の営業をフォローする営業フォローUPセミナーの開催を予定しております。

　参　　加　　案　　内　





　　　　　　　　　　　　　　　参加申込書と商品カルテの両方がそろっていないと、商談会には参加できません。


　　　必ず、商品カルテも提出してください。

	お申込日
	平成２３年　　月　　　日
	ご担当者名
	

	事業者名
	

	所属組合名
	

	ご住所
	〒

	ＴＥＬ
	
	ＦＡＸ
	

	Ｅメール
	

	参　加　者　氏　名　記　入　欄

	営業力UP
勉強会
※　商品持参のこと
	

	マッチング
商談会＆交流会
	（必ず２名以上のご参加でお願いします）


※　予め事務局より、ご出展内容についてご連絡先にお問い合わせさせていただきますのでご了承下さい。
※　本申込にご記入いただいた個人情報は、主催者が厳正に管理いたします。なお、関連する事業のご案内をお送りする場合があります。
　　　※　募集定員数に達した場合等、お断りする場合には事務局よりご連絡申し上げます。
◆営業力UPセミナー◆


開催日　２０１１年　９月２６日（月）　１３時３０分～１６時４０分　（受付開始は１３時～）





　　(1) 営業力の向上について　　(2) 商談練習　　(3) 商品カルテ記入について





※　商談の練習において、商品カルテと実際の商品を使いますので、両方とも必ず持参してください。





◆商談会◆


開催日　２０１１年１１月９日（水）


◆スーパー・飲食店・百貨店・ホテルのバイヤーとのマッチング


　　＜開会式＞	１３時００分～		＜商談会＞	１３時10分～１５時３０分





◆名刺交換・交流会	１５時４０分～１６時１５分





※　午前１０時３０分からは農林漁業者と加工食品事業者とのマッチングを行います


※　商談は３０分（２０分商談、１０分入れ替え制）で行います。


※　バイヤーとのマッチングスケジュールは、商談する商品や受領した商品カルテを勘案して事務局側で予め決定させて


　　いただきます。バイヤーのリクエストには応じられませんので予めご了承ください。どうしても商談したいバイヤー


　　との商談の機会がなかった場合には、商談会後の名刺交換・交流会にて個別のバイヤーに対して交渉してください。





マッチングスケジュール決定





出展者・バイヤー決定





マッチング商談会＆交流会





営業フォローＵＰセミナー





参加申込





営業力ＵＰセミナー


※　加工食品出展者のみ





参加申込書＆


商品カルテ配布








